Kdo je muUj zakaznik?

V co mdj idealni zakaznik véri? Jaké ma osobni hodnoty?
Jaké ma zaliby a zajmy?

Ceho si ceni na mém vyrobku?

Jaky ma cil? Ceho chce s mym produktem dosahnout?
V ¢em je silny? Jaké ma slabiny?

Jaké ma problem? Co je pro néj tézké? Kde ma bariéry?
Jak vypada jeho idealni den?

Jak se chce citit? Jak se nechce citit?

V ¢em je podivny? Jiny nez vétsina ostatnich?

Co ho motivujte? Co mu bere energii?

Jakou ma vizi?

V jaké fazi nakupu prave ted stoji?

Kdo o nakupu rozhoduje? S kym se radi?

Ceho se boji v souvislosti s pouZitim mého produktu?

Jaky ma dlvod nekoupit? Kde zavaha?
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